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Hyva tyo
tuo jatkuvuutta

Vuosi 2012 on pian paketissa. Kuluneena vuotena Lanka-
pajalla on ollut - tuttua termia kayttaakseni - tekemisen
meininki talousviisaiden lamasynkistelyista huolimatta.

Kesakuussa saatiin neuvottelut paatokseen useista
keskeisista ratkaisuista, minka jalkeen laitettiin vauh-
tia rattaisiin: elokuussa kaynnistyi uusi Finnpower SG 6
kulmaleikkurikone, alatehtaan kiinteistdjen ostosta
tehtiin sopimus ja uusi Salvagnini-levytyokeskus tilattiin
lokakuuksi. Nykyiset kymmenen tehokasta levytyokes-
kusta nostaa Lankapajan ohutlevymekaniikan valmista-
jana Suomen karkikaartiin.

Kaasua on painettu raskaalla turvakengalla. Nayttaa
siltg, etta 20 miljoonan euron liikevaihto menee rikki tana
vuonna - kasvua lahes viidennes viime vuoteen verrattuna.

Hieno vuosi kaikin puolin, tasta kuuluu iso kiitos teille
kaikille! llman jokaisen lankislaisen tydpanosta ja osaa-
mista tdma ei olisi ollut mahdollista unohtamatta tieten-
kaan asiakkaiden luottamusta lankislaiseen ratkaisu-
kykyyn ja ammattitaitoon.

Lankapaja lahtee uuteen vuoteen hyvissa asemissa.
Alatehtaalla pydrii nelja tehokasta levytyokeskussolua,
ja sinkkihallia otetaan parhaillaan kayttoon. Kaikkiaan
tilaa alatehtaalta I6ytyy yli 10 000 neli6ta ja kayttama-
tonta rakennusoikeutta on lisaksi 40 000 neliota.

Tilaa siis l0ytyy kasvulle ja teolliselle tuotannolle
my6s Suomessa. Taalld voimme tehda vaikka mitd;
tarvitsee kuitenkin laittaa itsensa likoon aktiivisesti
ja ennen kaikkea tuottaa asiakkaille kilpailukykyisia ja
fiksuja ratkaisuja. Tama onnistuu pitamalla ammatti-
taidosta ja parhaasta tekniikasta kiinni.

Nailla evéilla me parjaamme
mya@s tulevina vuosina!

KARI TIMGREN
Toimitusjohtaja
Lankapaja Oy

Kohti vahvaa
ja tasaista KASVUA

Muutama vuosi sitten Lankapajassa aloitettiin
kehitystyd, joka tehostaa asiakasratkaisuja
ja luo lis&a liiketoimintaa.

Metallialan alihankintayritys halusi aiempaa selkedm-
min fokusoitua niihin toimintoihin, joissa se oli kan-
nuksensa hankkinut vuosikymmenten aikana.
"Keskityimme niihin kokonaisuuksiin, jotka aidosti osaam-
me ja joihin meidan kannattaa sijoittaa voimavaroja; olen-
naista on asiakkaan saama lisdarvo. Paddyimme perus-
tamaan kolme selkeata liiketoiminta-aluetta: Shop-Fitting
(kaupan kalustaminen), Logistics Solution (rullakkoratkai-
sut) ja OEM (laitevalmistajat)”, Lankapajan myyntijohtaja
Sami Oksanen kertoo.
Valittu toimintatapa on osoittanut toimivuutensa: vuoden
20089 jalkeen liikevaihto on lahes kaksinkertaistunut. Tana
vuonna se on noin 21 miljoonaa euroa.

Vuoden 2010 alussa Lankapaja oli uuden edessa.

Liiketoiminnot kehityksen ajureina
Liiketoiminnoista Shop-Fitting on kehittynyt enemman
shop-in -konsepteihin, joka tarkoittaa, etta yritys toimittaa
aiempaa suurempia tuotekonsepteja.

"Tulevaisuudessa konseptit voivat vaatia viela muita
logistisia lisdpalveluita, joita on tiettyjen asiakkaiden kans-
sa osittain jo rakennettukin”, Oksanen sanoo.

Rullakko-liiketoiminnassa Lankapaja on saanut tehtya
uutta kauppaa myos tuotantolaitoksiin seka logistiikka-alan
yrityksiin. Oksasen mukaan kasvua haetaan Skandinaviasta
ja Baltiasta ja my6s muilta toimialoilta, kuten palvelusektorilta.

Enta laitevalmistajat?

"Ne ovat kasvaneet meille merkittavaksi perustukipylvaak-
si. Business on aiempaa vakaampaa, mutta samalla se tuo
haasteita, koska meidan on pystyttava toimittamaan suu-
rempia teknisia kokonaisuuksia“.

Viime aikojen kone- ja tehdasinvestointien seurauksena
Lankapajalla on hyvat edellytykset kasvattaa merkittavasti
liikevaihtoaan.

"Olemme kehittaneet vahvuuksiamme selkeiksi kilpailu-
eduiksi. Jatkossa joudumme kayttdmaan aikaa ja voimava-
roja sisdisten prosessiemme kehittamiseen pystyaksemme
vastaamaan asiakkaidemme kasvaviin tarpeisiin. Ydinasioi-
ta ovat laatu, ongelmanratkaisu, kustannustehokkuus seka
toimitusvarmuus ja -tasmallisyys”, Oksanen tiivistaa. ll



R-kioski on palvellut suomalaisia jo yli sata vuotta.
Suomen tunnetuin kioskiketju panostaa asioinnin helppouteen

ja laadukkaisiin tuotteisiin.

yyskuussa 1910 perustettiin Rauta-
Stiekirjakauppa osakeyhtit, jonka

toiminnan tavoitteeksi asetettiin
"sanomalehtien ja kirjallisuuden kaup-
pa etupdassa Suomen rautatieasemilla”.
Toimintaa on kehitetty tasaisesti yli sa-
dan vuoden ajan ja nykyinen R-kioskiketju
kasittdad Suomessa yli 650 kioskia.

Monipuolinen tuotevalikoima valttina
Sanomalehtien ja kirjallisuuden kaupan-
teosta on tultu pitkd matka tdmanhetki-
seen tarjontaan, joka sisaltaa lehtien lisak-
si monipuolisia palveluja, viihdetta ja peleja
unohtamatta erilaista purtavaa, makeisia
ja juomia. Tuotteita on tarjolla yhteensa
parista kolmeen tuhanteen.

"Haluamme palvella asiakkaita hyvin ja
tarjota mahdollisimman kattavan valikoi-
man erilaisia palveluita ja tuotteita, jotka
tuottavat mielihyvaa. Tahan liittyy olennai-

R-Kioski

sesti myds se, miten ne ovat asiakkaille
tarjolla", R-kioski Oy:n konseptipaallikk6
Riikka Ranta kertoo.

Tuotteiden asetteluun kiinnitetaan pal-
jon huomiota. Kioskiketju kayttaa niita var-
ten suunniteltujen ja rakennettujen myynti-
telineiden ja muiden kalusteiden hankin-
taan muutamaa yhteistyékumppania.

"Lankapajan kanssa olemme tehneet yh-
teisty6ta jo pitkaan, parikymmenta vuotta.
Arvostamme heidan laajaa kokemustaan
myymalakalusteiden suunnitteluosaami-
sessa ja kaytannon toteutuksessa. Myds
nopeat toimitusajat ja -varmuus ovat arvo-
asteikossamme korkealla", Ranta tiivistaa.

Vahva brandi jatkaa ja kehittyy

Jatkossa R-kioskit erikoistuvat entistakin
paremmin tarjoamaan tuotteita ja pal-
veluja, jotka kiinnostavat yksittaista
asiakasta. Muuttuviin asiakastarpeisiin

- Suomen suurin kioskiketju

IS ELCEERE
IRPKIoSKE

R-Kioski Oy:n konseptipaalllikkd Riikka Ranta.

halutaan vastata kioskien sijoittelulla ja
tarjonnalla.

"Asuinalueiden kioskeissa korostuvat
pelaaminen, mielihyvatuotteet ja palvelut,
kun taas vilkkaan liikenngintialueen kioskit
painottavat laajempaa vélipala- ja kahvi-
tarjontaa”, Ranta linjaa.

Yksi asia ei muutu.

"Asiakaslupauksemme sailyy entisellaan:
asioinnin pitda olla nopeaa ja mukavaa”,
Ranta naurahtaa. @

Harri Makela
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- Pitkan tyouran
lankislainen

Terho "Myllari" Saari aloitti tyot
Lankapajalla lahes 50 vuotta sitten.
cl cl - Jd cl c Koneet ja teknistyminen ovat muuttaneet

aen e a ovat ea pka ase = ﬂ eniten tydskentelya.

- i olpDG 0De okoloa O Laulussa sanotaan, etta paivaakaan en
: vaihtaisi pois. Miten on?
nEhd "Heh, kylldhdn néihin vuosiin monta tyopdivad
aCc O otimaine oloa den ia pitkan elinkas g mahtuu ja ainakin muutaman vaihtaisi. Aloitin
! Lankapajalla 15-vuotiaana 1. kesdkuuta 1964"

akenta €e oriie o 0S Sen va d : Missa tehtavissa toimit nykyisin?
. 0 € a patento ankapajan rooll on o arkea "Tyoskentelen mallien ja protojen parissa,

h 1 denlaise orit ja niiden konee 0 erkko-osan ke essa ja mutta kun on pitkddn paiskinut tddlld hommia,
&‘} en tayto a essa, jollo oro e niin ldhes kaikkea on pitdnyt ja saanut tehdd.
o 0 ove 0 o o aloudelline Tyé on muuttunut valtavasti ndihin pdiviin siitd
kun aloitin, se ei ole endd niin fyysistd. Koneilla
tehddcdn nykyisin kaytdnndssd kaikki”.

."-_ = €en Jda 010 eluvalle dja a tuotteesta Ja sen ke a Olet tunnettu Myllarina. Mista moinen?

e- ja rautatierakenteide e esta edellee ekkeli toteaa "Tein aiemmin muovipinnoitusta muovijauheella
oto 9 e ee ekd Jja se oli aika péllydvdd, joten olin valkoisen
o o - pélyn tahraama; siitd lempinimi on lGhtdisin’

Mika on pitkan tydrupeaman salaisuus?

Ole € Satsannee 0 “Varmaan oikea asenne ja se, ettd tyéantajalla
en laa a onakoo 3 g/ : on riittéinyt aina toitd. Myds se, ettd on pysynyt
| suht” terveend ilman suuria ongelmia”.
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- " £l Mita harrastat vapaalla?

!_"3“; e . e | “Lentopalloa on tullut harrastettua pitkdcn, ja
: ravit kiinnostavat myds. Vaimon ja lastenlasten
ontaja a ol€e aa A kanssa tulee vietettyd paljon aikaa”.

ik

Mita teet kun elékeaika alkaa ensi keséana?
"En osaa vield sanoa, katsotaan sitd sitten”.

LANKAPAJA

CORPORATI N

- X Lankapaja Oy
Kalkkimaentie 2, 03100 Nummela
1 tel + 358 9 819 0020
L fax + 358 9 809 1229
email: info@lankapaja.fi
www.lankapaja.fi
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