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On monta tapaa tyollistya

Tybeldmassa jo pitkaan mukana olleena tulee pohtineeksi
naita tapetilla olevia ty6elaman tarkeita kysymyksia: mita
ajattelevat nykynuoret tyonteosta ja miten he kuvittelevat
siina parjaavansa; ja toisaalta, mista yritykset kaivavat
esiin parhaat tyontekijat, joiden varaan rakentaa.

Ongelma on siing, etta nuorten itsensa mielesta he eivat
osaa oikein mitaan, ja yritykset puolestaan syynaavat
sita, etta saako tuosta yksilosta mitaan kasvamaan saati
kehittymaan.

Sanonta kuuluu, etta Siperia opettaa, mutta niin opettaa
myos tydelama. Nimittain ei ole yhta oikeata tapaa aloittaa
tyburaa, paljon on kiinni omasta asenteesta, sitoutumisesta
ja jopa sattumasta.

Lankapajan pitkaan historiaan mahtuu monia tyouria.
Yksi niista alkoi lahes viisikymmenta vuotta sitten, kesalla
1964, kun 16-vuotias Terho Saari aloitti hommat. Nyky-
paivana tallainen olisi varmaan tydsuojelurikos, mutta
naiden vuosikymmenten aikana on kasvanut sellainen
maara ammattitaitoa ja kokemusta, jota ei lahimarketin
hyllylta loyda.

Toinen esimerkki: kymmenen vuotta sitten Matti Sannikka
osasi tulla kyselemaan téita. Hommat alkoivat sen verran
ripeasti, etta fillari jai konttorin eteen makaamaan kun Ma-
tille hihkaistiin, ettd on hommaa, jos voit heti jaada. Kaveria
on matkan varrella soviteltu erilaisiin muotteihin, ja nykyisin
monissa tythaasteissa marinoitu Sannikka on ohutlevy-
tuotannon tiiminvetaja. Matti vastaa koko ohutlevytuotannon
|apimenosta kolmenkymmen osaajan esimiehena.

Kerran taas kavi niin, etta alvariinsa toita kyselleelle
miehelle luvattiin hommia ja han ilmestyi paikalle. Ty6-
vaatteet piti vaihtaa pukuhuoneessa, ja kun kaveria ei alka-
nut kuulua, mentiin hakemaan: tyyppia ei [6ytynyt mistaan.
Kiire pois oli niin kova, etta tupakka-askikin jai pdydalle. Se
tyoura ei edennyt pukuhuonetta pitemmalle.

Tekemalla oppii, haasteissa kasvaa ja
samalla jalostuu osaaminen. On arvokasta,
ettd henkilostbmme varaan voi
rakentaa tulevaa.

Tekemalla hyvaa jalkea kustannus-
tehokkaasti parjadmme myos
jatkossa. Pidetaan tasta
yhdessa kiinni.

Aurinkoista kevatta!
KARI TIMGREN

Toimitusjohtaja
Lankapaja Oy

Designtalo arvostaa
0Saavaa kumppania

Martela tunnetaan tyétilojen ja julkisen tilan
sisustusratkaisujen suunnittelijana ja toteutta-
jana. Valtteina ovat laadukkaat, ergonomiset ja
innovatiiviset tuotteet sekd nopea toimitus.

on tullut toimialansa suurin yritys kotimaassa, Pohjois-
maissa se sijoittuu kolmen suurimman joukkoon.
Tuotantoa on Suomen lisé&ksi Ruotsissa ja Puolassa. Paa-
markkinat 10ytyvat Itdmeren alueen lisdksi mm. Norjasta,
Hollannista seka Japanista.
Martelan Nummelassa sijaitsevan oman tuotekehitys-
yksikdn sisustusratkaisut perustuvat ennen kaikkea korke-
aan laatuun ja toimivaan ergonomiaan.

I ahes 70-vuotisen olemassaolonsa aikana Martelasta

Protosta huipputuotteeksi

Ennen kuin kalustetta aletaan valmistaa teollisesti, niin sita
ennen on kayty l1api monia eri vaiheita. LAhtdkohtana on pe-
rusteellinen ja kattava suunnittelu. Tahan kuuluvat protot ja
mallit, joita my6s Lankapaja tekee.

"Vaihe on tarkea: nyt nahdaan kalusteen mahdolliset
puutteet ja epakohdat, jolloin sitd voidaan kehittaa ja paran-
nella teolliseen sarjatuotantoon sopivaksi ja lopulta huippu-
tuotteeksi, joka tayttda Martelan laatuvaatimukset”, Marte-
lan sourcing manager Jari Rdsénen kertoo.

Nummelalainen luottaa siis paikallisosaamiseen?

"0On selkea etu, ettd Lankapaja on meité lahelld", Rasanen
naurahtaa.

"Ratkaisevaa on kuitenkin se, etta heilld on moderni kone-
kanta ja ennen kaikkea monipuolista osaamista ja ymmar-
rysta kalustepuolesta”. [l
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HELO houkuttaa kylpemaan

Helo

Laadukas kiuas ja kipakka I6ylynpuraisu pitévéat edelleen pintansa,

mutta maailman suurin sauna- ja héyrykylpyalan yritys haluaa kehittaa

saunomisesta kokonaisvaltaisen elémyksen.

rustettiin Viipuriin Karjalan Sahko 0y,
nykyinen Helo Oy. 1980-luvulla alka-
neet yritysostot ovat laajentaneet yritys-
toimintaa, ja nyky&an Helo Group Ltd on
maailman suurin sauna-alan yritys.
Tuotevalikoimaan sisaltyvat muun mu-
assa puu- ja sahkolammitteiset kiukaat,
niiden valvontalaitteet ja erilaiset hoyry-
kylpylaitteet oheistarvikkeineen.

Léhes sata vuotta sitten, v. 1919 pe-

Suosio kasvaa, kilpailu lisdantyy
Saunominen on suomalaisille elavaa kult-
tuuriperimaé. Tana paivana saunatilojen
halutaan olevan osa aktiivista kodin si-
sustusta, johon myds satsataan.

"Saunassa voi aidosti viihty4 ja nauttia
viipyilevasta tunnelmasta. Tuotekehitte-
lyssa panostamme kokonaisuuksiin: tyy-
likkaisiin lauteisiin, integroitaviin kiukai-
siin ja erilaisiin sisustusvaihtoehtoihin,
joissa p&aosassa ovat esimerkiksi kivi,
puu ja lasi", Helo Oy:n operatiivinen paal-
likkd Markus Lehto kertoo.

Saunan suosio kotimaassa ja maailmal-
la on pysynyt tasaisena. Kuitenkin kilpailu
kotimaassa ja etenkin kasvavilla markki-
noilla Venjalla, Ita- ja Keski-Euroopassa
sekd nyttemmin myods Aasiassa vaatii
korkealaatuisia ja tyylikkaitd tuotteita -
kiukaita, erilaisia laude- ja sisustusratkai-
suja - ja kustannustehokasta toimintaa.

Jatkuvaa tuotannon kehittamista
Kilpailussa mukana pysyminen vaatii val-
mistajilta muutoshalua ja -kykya. Proses-
sien on oltava ketteria ja tehokkaita, ja
kaikkea ei tarvitse tehda itse.
"Tehostimme Riihim&en tehtaan toimin-
taa ja prosesseja ulkoistamalla Lanka-
pajalle suuren osan kiukaiden kompo-
nenttivalmistuksesta. Nyt tavara tulee
meille Nummelasta, ja taaltd se lahtee
tukkuliikkeisiin ja jalleenmyyjille. Varasto-
tilan kapasiteetti kasvoi huomattavasti,
joten voimme aiempaa paremmin vastata
sesonkipiikkeihin", Lehto taustoittaa. W




Palettl taitaa kortit

Paletti Oy on yli 90-vuotias korttialan konkari,

joka panostaa tuotekehitykseen ja logistiikkaan.

922 perustettu perheyritys tydllistaa

nykyisin lahes 150 henkil6a. Tuotanto-
laitos ja logistiikkakeskus sijaitsevat
Hameenlinnassa, lisaksi yrityksellda on
kaikissa  Baltian
maissa tytaryhtiot.

Internetin ja so-
siaalisen median
maailmassa kort-
ti on sailyttanyt
hyvin asemansa
- monien mieles-
ta jopa yllattavan
hyvin.

"Kortilla halutaan edelleen muistaa
ystavia ja muita laheisia merkkipaivi-
na ja juhlahetking, ja se koetaan paljon
henkilokohtaisemmin  kuin vaikkapa

tekstiviesti”, Paletti Oy:n myyntipaallik-
kd Tuula Nieminen sanoo.

Hanen mukaansa kilpailu on tiukkaa.
Siind parjaa vain omalla vahvalla tuo-
tekehityksella ja oikein
valituilla kumppaneilla.

-Kortti on myés he-
rateostos, jota tukee
nayttava esillepano.
Lankapaja on ollut te-
linevalmistajamme jo
pitkaan. Erityisesti ar-
vostamme telineiden
suunnitteluosaamista
ja niiden toimittamista paikan paalle,
tdma vapauttaa resurssejamme varsi-
naiseen liiketoimintaan. Il

Sailytysratkaisu on Ovella

Ovella Systemsin sdilytysratkaisut
vapauttavat lisétilaa seké luovat
jarjestysta ja turvallisuutta sisa-

ja ulkotiloissa.

vella Systems O0Oy:n Aarno Lauk-

kosen painajaisuni voisi tapahtua
kerrostalon pydrasuojassa. Ja vain siksi,
etta tila on sekamelska fillareita, suksia
ja jopa autonrenkaita.

"Suurin syy on, ettd pyo6rasuojat ei-
vat vastaa nykytarpeita. Eri sailytys-
ratkaisuilla on mahdollista vapauttaa
arvokasta lattiatilaa sujuvaan liikkumi-
seen ja lisatilaa muuhun tarkoitukseen.
Lisaksi tila pysyy jarjestyksessa, mika
puolestaan ehkaisee ilkivaltaa ja edis-

téda turvallisuutta. Samat periaatteet
patevat myos talojen pihoihin ja muihin
julkisiin tiloihin", Laukkonen linjaa.
Ovella Systemsin tuotekehitys on sen
omissa kasissa. Materiaalina on maalat-
tu tai sinkitty teras.
"Sailytysjarjestelmien kaytannon
toimivuus on ykkosasia, mutta myos
muotoilu on tarke&a. Naissa luotamme
Lankapajan osaamiseen pitkaaikaisena
kumppanina", Laukkonen sanoo. Il

-
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Lankis Pro

Fillarin satulasta
tiiminvetijaksi

Matti Sannikka aloitti aikoinaan
hommat niin nopeasti, etta polkupyéra
jai padoven eteen.

Milloin aloitit Lankapajalla?

Kesdlld 2003 kuulin, ettd Lankapajalla on
toitd. Polkaisin fillarilla paikan pddlle ja
saman tien olin jo ns. sorvin ddiressd.
Rekrytointi kavi niin dkkid, ettd menopeli jai
oven eteen, siitd tddlld vitsaillaan vieldkin.

Mita teet nykyisin?

Kymmeneen vuoteen mahtuu paljon

erilaisia tehtdvid, nykyddn tyoskentelen
levyosaston tiiminvetdjdnd. Piddn huolen siitd,
ettd hommat sujuvat, aikataulut pitavit ja
asiakkaat saavat sita mitd tilaavat.

Mika pitda nuoren miehen metallialalla?
Firma on mennyt eteenpdin koko ajan,

Jja uutta mielekdstd tekemistd on tullut eteen.
Viime aikoina hankitut uudet koneet ovat
lisénneet tuotantokapasiteettia, mikd omalta
osaltaan pitdd hommat haastavina. Lisd-
bonuksena on mukava tydporukka.

Miten vapaa-aika sujuu?
Tyttoystavan kanssa seurustellessa,
kuntosalilla ja pipo- ja katuldtkdd pelatessa.
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